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� modernes aber auch traditionelles Land 

� eine der größten Industrienationen

� nicht völlig Autark  

� Geschäftsverhalten und Verhandlungsführung oftmals nicht 
leicht für westliche Geschäftsleute

� Arbeiten und Leben in Gruppen

� Job oftmals wichtiger als eigenes Wohlbefinden 

� Freundlichkeit und Respekt

� keinen Druck auf Japaner ausüben

� Service wesentlich wichtiger bei Produkt

� Sehr spezielles Geschäftsverhalten, sollte jedoch kein Problem 
für westliche Geschäftsleute sein



������(
� modern but also traditions country 

� becomes one of the largest economies in the world 

� it is not completely autarkic from other countries 

� business behaviour and negotiations in Japan is often difficult 
for western managers and business partners 

� work in groups to became a feeling of security  

� job is more imported for them as their own well-being 

� friendliness and respect 

� no pressure on Japanese 

� special service companies do for their customers 

� The bahaviour is very special, but this shouldn’t be a barrier for 
western companies
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